UN ANO AL SERVICIO DE NUESTROS GANADEROS Y GANADERAS

celebra su primer aniversario con
un balance de negocio positivo y pensando en
aumentar su capacidad productiva

En noviembre se cumplié un aiio de la adquisicion de Cereales Rego por parte de Naturleite y de su
presentacion como NaturRego. La compaiiia, ubicada en la localidad lucense de Meira, ha centrado
sus esfuerzos en satisfacer las demandas de sus clientes, adaptandose a sus nuevas necesidades,
y pone ya el foco en 2025 con nuevos objetivos. Conversamos sobre todo ello con José Maria Diaz,

su director técnico.

¢Oué balance haria de estos doce
primeros meses?

En lineas generales, podemos hablar
de un balance positivo. Durante estos
primeros doce meses, hemos logra-
do integrar satisfactoriamente las
operaciones de Cereales Rego bajo
el paraguas de Naturleite, consoli-
dando la nueva marca NaturRego
como sinénimo de confianza y cali-
dad en el sector.

Uno de los mayores éxitos ha sido
transmitir a nuestros clientes y colabo-
radores la imagen de seriedad, compro-
miso y buen hacer que ya caracterizaba
a Naturleite, sin perder el enfoque
cercano y personalizado que siempre
distinguio a Cereales Rego.

Ademas, hemos trabajado inten-
samente para mantener y ampliar
la linea de trabajo existente con los
clientes, adaptandonos a sus necesi-

dades cambiantes en un mercado en
constante evolucion.

La industria lactea Naturleite fue la
responsable de adquirir Cereales
Rego y convertirla en NaturRego.
¢Cuales eran sus principales inten-
ciones con esta incorporacion?
La proximidad y la filosofia de trabajo
compartida entre Cereales Rego y
Naturleite posibilité que en 2023 esta
adquiriera el 100 % de la sociedad, con
la intencion de reforzar los servicios
que ofrece alas ganaderias de Galiciay
asi consolidarse como un actor preferen-
te en el sector primario gallego.
Cereales Rego era una empresa fa-
miliar con mas de cincuenta anos de
historia en la comarca de Meira. Des-
de sus origenes, esta empresa experi-
mentd un crecimiento exponencial,
apoyada en dos pilares: la excelente



labor de sus propietarios y el gran
potencial productivo y lechero de la
zona.

En 1997 la fabrica se traslado a
la ubicacion actual en el poligono
industrial de Meira y este cambio
supuso un punto de inflexion para la
automatizacion de su proceso indus-
trial, siempre conservando su obje-
tivo de ayudar al ganadero.

Si hablamos de cifras, ¢{con qué ca-
pacidad de almacenaje cuentan y
cuantos empleos genera su actividad?
Con una treintena de empleos, entre di-
rectos e indirectos, y una capacidad de
almacenamiento de 853 toneladas de
materias primasy 146 toneladas de mez-
clas a granel, en NaturRego elaboramos
férmulas de piensos personalizadas para
cada uno de nuestros clientes, ajustan-
donos de esta manera a las necesidades
individuales de cada negocio.

¢Cuantos productos elaboran? ;Qué
importancia dan a la personalizacion
de sus servicios?

Nos adaptamos completamente a las
circunstancias de cada uno de nuestros
clientes, ajustandonos alas necesidades
especificas que nos plantean para la
alimentacion de sus animales. Por eso, el
numero de referencias que elaboramos
no es fijo, sino que varia constante-
mente en funcién de estas demandas.
Esta flexibilidad nos permite mante-
nernos alineados con sus realidades y
exigencias particulares.

Nuestra filosofia de trabajo se cen-
tra en diferenciarnos en el mercado
precisamente a través de esta per-
sonalizacion total de los servicios.
Queremos ser reconocidos no solo
como proveedores, sino como Socios
estratégicos, entregando piensos “a

la carta” que respondan a las necesi-
dades productivas de cada ganade-
ria, independientemente de su tama-
no o especializacion.

Un aspecto que consideramos clave
en este enfoque es la estrecha co-
laboracion que desarrollamos con los
nutrélogos de las ganaderias. Este tra-
bajo conjunto no solo garantiza que
las formulas de los piensos estén per-
fectamente adaptadas a las caracteris-
ticas especificas de los animales, sino
que también fomenta una relacion
de confianza y comunicacion abierta
entre ambas partes. Creemos firme-
mente que esta alianza estratégica
entre nuestro equipo y los nutrologos
es fundamental para ofrecer un ser-
vicio de calidad superior y lograr los
mejores resultados tanto en términos
de rendimiento como de bienestar
animal.

En este primer afo de trabajo,
¢cuales han sido sus principales in-
versiones y en qué sentido les han
ayudado a crecer?
Las inversiones a lo largo de este
primer ano se han centrado en el sis-
tema de calentamiento de melaza, en
lalinea de fabricacion de pienso multi-
particulay en el aumento de la capaci-
dad de fabricacion de piensos granu-
lados, con el objetivo de satisfacer las
demandas de los clientes y aquellas
nuevas necesidades con las que se en-
cuentran los ganaderos y ganaderas,
como, por ejemplo, la automatizacion
que suponen los robots de ordeno.
Todas las mejoras que hemos imple-
mentado en este primer ano han per-
mitido optimizar nuestra produccion,
incrementar nuestro catalogo de pro-
ductos y perfeccionar el servicio per-
sonalizado al que tanto valor damos.

¢0ué objetivos se marcan de cara a
2025?

De cara a 2025, nuestros esfuerzos
estaran orientados a sequir traba-
jando en beneficio de los ganaderos 'y
ganaderas, con dos grandes objetivos
que marcaran nuestra hoja de ruta.

El primero serd aumentar la ca-
pacidad productiva de nuestra fabri-
ca, un paso esencial para satisfacerla
creciente demanda de nuestros ser-
vicios y productos. Este crecimiento
no solo nos permitira atender a un
mayor numero de clientes, sino también
mejorar nuestra eficiencia operativa,
optimizando los recursos disponibles
yreduciendo los tiempos de produccion.

El segundo gran objetivo se cen-
trard en expandir nuestra oferta de
servicios para los clientes, lo que in-
cluye diversificar las soluciones que
brindamos y adaptarnos aun mas a
sus necesidades. Pensando en esto,
estamos valorando mejorar el siste-
ma de atencién al publico en la venta
directa, que actualmente se realiza
desde la planta. Por ello, estamos
planteando pasar esta actividad a
otra localizacion préxima.

Ambos objetivos estan enmarca-
dos en nuestra vision a largo plazo,
que es construir relaciones solidas y
de confianza con nuestros clientes,
asegurando que NaturRego siga sien-
do sin6nimo de compromiso con el
sector ganadero.
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