LORENA RUIZ
Directora de Negocio Agroalimentario
de Banco Santander para Espafia e Europa

Banco Santander contintia reforzando o seu apoio e reco-
necemento cara ao sector agroalimentario como motor da
nosa economia e corazén de todo un pais. Nesta lina, de
cara a solicitude da nova PAC, quere reafirmar a sua dis-
posicién para traballar xunto a gandeiros e agricultores co
fin de facer medrar os seus proxectos presentes e futuros.

Que oferta de valor presenta o Santander de cara a campa-
fa da PAC 2022?

Sabemos que a correcta tramitacion da PAC é vital para os
nosos clientes, mais ainda nun ano tan importante como o
2022, previo & transicion cara & maior reforma da Politica
Agraria Comun nos seus 60 anos de historia. Por iso, den-
de o primeiro momento rodedmonos dun grande equipo de
enxefeiros técnicos agricolas que lles ofrecen asesoramento
para a sua correcta tramitacion.

Como afrontan este ano de transicién cara a nova PAC?

O 2022 vaise tomar de referencia para os anos préximos,
2023-2027, e por iso nos gusta dar un servizo préximo e
especializado. Queremos que tenan a garantia de que van
recibir as stias axudas sen problema. Lembremos que a PAC
supdn para o sector agricola entre 0 30 % e 0 40 % dos in-
gresos anuais, polo que é un momento moi importante para
os nosos clientes e, por suposto, para nés.

Que servizos especificos ofrecen para clientes agro?
Ofrecemos un servizo especializado e préximo, asi como
toda unha gama de produtos necesarios para o desenvol-
vemento das explotacidons, para o sector cooperativo e para
a industria de subministracions. Estamos preto de todos os
elos da cadea de valor e, para iso, temos desefnados produ-
tos a curto, medio e longo prazo. Tamén estamos a traballar
nunha oferta de servizos non financeiros, algo de gran valor
polos cambios que incorporara a PAC a partir de 2023 e po-
los que se pretenden incluir dende 2025.

Como pode axudar o sector financeiro a mellorar o rende-
mento dunha ganderia?

O primeiro, achegando o financiamento que necesiten para
a sta explotacion. Asi mesmo, sabemos que é necesario dixi-
talizarse e ser sustentable, pero sen perder nunca de vista a
rendibilidade dos nosos gandeiros. Vemos de que forma a ex-
plotacion pode ser mais eficiente, se ainda ten pendente a dixi-
talizacion, como potenciala sustentable e economicamente...

SANTANDER, CO CAMPO

“Estamos a caron
dos clientes e
apoiamolos en
momentos mais e
menos dificiles”

Que importancia ten para este banco o sector agro?
Espafa é a despensa de Europa e en Banco Santander le-
vamos moitas décadas apoidndoa. Non podemos esquecer
que este sector prové de alimentos a todos os espaiois e a
unha parte moi grande do mundo: a segunda potencia ex-
portadora de Espaiia é o sector agroalimentario, que require
de moitisima proximidade e especializacién. Por iso dende
2021 dispofiemos de oficinas agro e temos, ademais, a mais
de mil expertos repartidos por todo o pais.

Que resposta estan a obter ante a posibilidade de solicitar
o anticipo da PAC por vias dixitais?

En Banco Santander tratamos de adiantarnos sempre ao
que vén. Fomos os primeiros en Espafna en pofier a dispo-
sicion a contratacién do anticipo da PAC por canles dixi-
tais e foi un éxito: cada vez estdn mais afeitos a realizar a
solicitude dende a sua aplicacion. Dende 2021 tamén lles
regalamos aos clientes que anticipen a PAC por un importe
igual ou superior a 2.500 euros a subscricién ao caderno
de campo dixital, dende o que se leva todo o rexistro das
explotacions e o cal se prevé que teia grande importancia
a partir de 2023.

Que accions se propoiien para facer fronte as necesidades
de liquidez e circulante de agricultores e gandeiros?
Estamos a carén dos nosos clientes e apoidmolos en mo-
mentos mais e menos dificiles. Temos todas as lifias dispofii-
bles e, en momentos criticos, estamos preparados para sacar
adiante linas que os beneficien, que apoien a sla actividade
e que os axuden a facer medrar os seus negocios.

UN BANCO PARA TODA EUROPA

Banco Santander ten, asi mesmo, un equipo de especia-
listas agro repartidos por todo Portugal, pais no que dis-
ponen das mesmas lifas de financiamento adaptadas as
regulacions deste territorio. “En Portugal temos moita pre-
senza e tamén moitas sinerxias de clientes que estan air a
ese pais e doutros que estan a vir a Espana”, explica Ruiz,
quen apunta cara & intencion do Santander de ser percibi-
do, dentro de Europa, como un banco Unico.
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