
A Rocha SC (Monfero, A Coruña) ha incorporado los 
servicios de EmbrioVet, centrados en la asesoría ge-
nética y, de forma puntual, la producción de embrio-

nes tanto in vivo como in vitro. En los 19 meses que llevan 
trabajando en esta explotación han conseguido aumentar el 
ICO hasta un 13 %. Así mismo, en producción de kilos de 
leche, subieron un 31 %, en grasa un 30 % y en proteína un 
31 %. En el apartado morfológico, el ICU ha crecido un 13 %, 
mientras que el IPP un 18 %. Óscar Ousinde Suárez, responsa-
ble del Área de Genética en EmbrioVet resalta que todo esto 
“son los primeros frutos de aplicar este sistema de trabajo”.

En esta granja empezaron a vender la leche a Entrepinares 
hace unos años y “este ha sido uno de los motivos para bus-
car asesoría genética”, explica Manuel Filgueiras Freire, so-
cio de la explotación. Así mismo, considera que necesitaban 
a alguien de fuera para aconsejar en todo lo relacionado con 
la genética, “porque consideramos que los avances en este 
tema han sido importantes y estábamos algo perdidos”. En 
ese sentido, Óscar indica que en esta granja el programa ge-
nético está orientado a aumentar los kilogramos de grasa 
y de proteína, pero sin olvidar los kg de leche: “Puedes ob-
tener muchas calidades, pero no te puedes olvidar de que 
también es necesaria buena cantidad de producción”. 

Un progrAmA genético AdAptAdo A cAdA                  
sitUAción
Cuando una ganadería solicita los servicios de EmbrioVet, lo 
primero que realizan es un estudio de sus condiciones. “Esto 
lo hacemos en una primera fase con una auditoría y así ve-
mos los posibles problemas y también las virtudes que exis-
ten genéticamente en la granja”, comenta Óscar. En una se-
gunda fase definen los objetivos, siempre consensuados con 
el ganadero, por eso consideran importante la comunicación 
a lo largo de todo el servicio. “Vemos de manera conjunta lo 
que hay que mejorar y lo que se quiere mejorar, que muchas 
veces coincide, pero otras no”, apunta. Después, solo queda 
instaurar un programa genético bien estructurado, en el que 

EmbrioVet ofrece asesoría genética que 
aporta tranquilidad en las explotacio-
nes, con una atención personalizada. 
Desde hace unos 19 meses trabaja en 
A Rocha SC, donde se muestran satisfe-
chos con los servicios de esta empresa. 
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Asesoría genética al alcance de 
cualquier ganadería

embrioVet ofrece trAnqUilidAd y cercAníA
Es una empresa dedicada a la transferencia embrio-
naria y producción, tanto in vivo como in vitro, de 
embriones bovinos, que desarrolla su trabajo por
toda España y Portugal. Desde 2018, cuentan con
un laboratorio de fecundación in vitro propio. El 
valor más importante que aportan con la asesoría
genética es la tranquilidad: “El hecho de saber que 
el cuidado genético de granja está en manos de un
equipo profesional y con una atención persona-
lizada, muy detallada y siempre enfocada en una 
mejora continua aporta seguridad a los ganaderos”, 
subraya Óscar. 

Así mismo, otro de los factores que destacan es la 
relación continua y cercana con los clientes, pues
siempre que les surja alguna duda pueden poner-
se en contacto con el personal de la empresa para 
resolverla. “Esto es muy importante para nosotros
−destaca Manuel− porque nosotros lo llamamos en
cualquier momento para dudas sobre toros o otros 
temas de genética y siempre están disponibles”. 

En la selección del programa, además de trabajar
con diferentes datos genómicos y de pedigrí y elegir 
los sementales que utilizan, realizan acoplamientos
de manera trimestral. Al hacer esto cada tres meses, 
el programa adquiere también otra característica: la 
flexibilidad.

se recopilan todos los datos genómicos y de pedigrí de la 
explotación y, por último, seleccionan los sementales que 
deben utilizar para llegar a los objetivos fijados y las hem-
bras de las cuales recriar.

En esta empresa trabajan con explotaciones que van desde 
las 30 cabezas de ganado hasta otras que superan las 300, 
también en cualquier tipo de régimen (intensivo, extensivo 
o pastoreo). “Esto muestra un claro reflejo de que es un ser-
vicio muy asequible, que cualquier ganadería se puede per-
mitir, siempre que quiera empezar a mejorar genéticamente 
y cumplir unos objetivos”, indica Óscar. 

Así mismo, EmbrioVet ofrece servicios de asesoría que no 
tienen que estar ligados a la producción y al transplante 
de embriones, que son la base fundamental de la empre-
sa. “Hacer embriones a partir de animales genéticamente 
ventajosos implica un mayor avance genético, un impulso 
importante para desarrollar un programa genético en una ex-
plotación”, reseña el asesor de la empresa. Considera que la 
gente tiene una concepción errónea sobre la producción em-
brionaria. De hecho, nos cuenta que muchas personas “creen
que es un servicio elitista, pero para nada. La producción em-
brionaria hoy en día está al alcance de cualquier granja que la 
quiera hacer, porque los costes en los últimos años se reduje-
ron mucho y cualquier ganadería los puede asumir”. 

AUmento de ingresos pArA lAs explotAciones
En la actualidad, con los costes de producción subiendo y 
con poca capacidad de reacción por parte del ganadero, la 
rentabilidad recae en la eficiencia para generar ingresos. Por 
eso, un programa de EmbrioVet, bien estructurado y guia-
do, ayuda a reducir los costes y aumenta los ingresos, por 
ejemplo, orientándolo a buscar un tipo de leche específico 
como el A2A2, o aumentando los kg de grasa y de proteína. 
Además de todo esto, puede ayudar a reducir los problemas 
de salud y conseguir animales más longevos. Recriar solo los 
animales necesarios y acertar en su selección resulta clave.

A RoChA SC (MonfERo, A CoRuñA)

propietarios Tania Filgueiras, Mercedes 
García y Manuel Filgueiras

Empleados 2

n.° total de animales 212

Vacas en ordeño 113

Media de producción 40 l/vaca/día

Porcentaje de grasa 4,2 %

Porcentaje de proteína 3,5 %

Calificación morfológica 
media 79,4 puntos

Media ICo 3.175

Superficie agrícola 65 ha

Venta de leche Entrepinares

Manuel filgueiras y Óscar ousinde
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