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“Deberianse fixar uns
prezos minimos, eliminando
a lei da competencia parao

sector primario”

Reproducimos a entrevista realizada no noso stand na FIMA a Carlos
Buxadé, catedratico emérito da Universidade Politécnica de Madrid (UPM)
e asesor técnico de Figan, na que fala dos problemas e desafios aos que se
enfronta o sector agrogandeiro e, en especial, o do vactn leiteiro.

Que opinién lle merecen as mo-
bilizacions agrarias que se estan
desenvolvendo por todo o pais?

Estd a suceder o que debia suceder,
é dicir, isto é unha consecuencia 16-
xica da falta de rendibilidade, falan-
do sempre en termos xerais. Se nos
centramos no vacun de leite, o ano
pasado pecharon unha media de
duas explotacions ao dia e a isto su-
maselle o problema da substitucién
xeracional. Por unha banda, os pais
non queren que os seus fillos conti-
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nden e, por outra, a maioria dos mo-
70s non quere traballar nesas condi-
ciéns. Certo é que houbo un efecto
detonante co tema do incremento do
salario minimo interprofesional. O
ano pasado subirono un 23 %, agora
subirono un 5,6 % e claro, é insopor-
table, entén chega un momento no
que prende a mecha e ala van todos.
Creo que é unha reacciéon normal
que haberia que ter previsto. Eu xa
anticipei esta situacién hai meses e,
na mifia opinién, continuard.

VAN

Cal deberia ser, ao seu xuizo, a re-
accion do Goberno ante estas cir-
cunstancias?

Non estou moi seguro da resposta.
Sempre defendin que a forma de
afrontar isto é fixando uns prezos
minimos no sector, o cal significa eli-
minar a lei da competencia para o
sector primario. E que non hai outra!
O problema é que isto leva obrigato-
riamente a un incremento do prezo
de venda ao publico. A politica dos
gobernos, non s6 deste, senén tamén
dos anteriores, foi conseguir prezos
baixos dos alimentos e isto, eviden-
temente, prexudica o elo mdis débil,
que é o do produtor.

E os elos intermedios? Porque es-
tamos a falar de subirlle o prezo ao
consumidor...

Aqui hai duas regras. Unha, ti fixas
uns prezos minimos ao sector pri-
mario e ddas, prohibes ir a perdas
nos elos intermedios, é dicir, se ti es
intermediario e ti baixas prezos do
teu difieiro, estd moi ben, pero se
ti baixas prezos e mo cargas a min,
estd moi mal. Porque entén chega-
mos ao tema das grandes superfi-
cies. Eu sempre digo o mesmo:



» "FALTA A CONCIENCIA
SOCIAL E O VALOR POLITICO
PARA ENTENDER QUE A
AGRICULTURA E A GANDERIA
NON SON ACTIVIDADES
EXCLUSIVAMENTE
ECONOMICAS, SENON TAMEN
LOXISTICAS”

vostedes, se queren combater, com-
batan entre vostedes, pero non
arrastren a toda a cadea, porque eu
son o elo mdis débil, detrds de min
non hai ninguén e, evidentemente,
teflo que aguantar. Eu tefo leite, tefio
ovos... e que fago con eles? Pois te-
fien que sair ao mercado como sexa
e iso non pode ser, é dicir, hai unha
inxustiza manifesta na estrutura.

Agora, ademais, simase outro pro-
blema que chega desde Europa.
Marcha o Reino Unido da UE, esti-
manse unhas baixadas brutais da
PAC... Como se lle vai facer fronte
a esta nova situacion?

Iso ten un mar de fondo moito mais
grande e é que os grandes paises
pagadores non queren pagar. Falta
a conciencia social e o valor politico
para entender que a agricultura e a
ganderia non son actividades exclu-
sivamente econémicas, sen6n tamén
loxisticas e, como tales, custan difiei-
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ro e habemos de contribuir a iso para
manter a poboacion no medio rural,
manter o medio ambiente, manter a
terra, manexar ben a auga etc. Por
suposto, a marcha do Reino Unido é
un problema, pero o problema est4,
sobre todo, nos grandes paises paga-
dores. Transférmase unha realidade
loxistica nunha realidade politica e,
entén, amolamola.

No marco de toda esta situacion
politica, social e econémica celé-
brase esta Feira Internacional de
Maquinaria Agricola. Que propos-
tas esta a ver este ano?

O que estou a ver é o incremento
da tecnoloxia, a cal comporta incre-
mento de custos, como é natural. Hai
moita mais presenza electrénica que
antes e hai mdis dimensiéns, pero,
claro, se temos unha explotacion de
cinco hectareas, como vou poder eu
aplicar maquinaria desa dimensi6n?
Estamos ante unha contradicién. »
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Profundemos nesa contradicion...

Estes dias celebrouse aqui o sétimo
foro de desenvolvemento rural, no
que se estd defendendo a explotacion
familiar, e eu digo, explotacion fami-
liar si, sempre que sexa rendible. E
para ser rendible hai que facer in-
vestimentos, os cales esixen dimen-
sién e producién para poder amor-
tizalos, entén non hai méais remedio
que concentrar, salvo que queiramos
manter a explotaciéon familiar como
sexa e a subvencionemos, pero se xa
temos problemas co difieiro da PAC,
imaxinate aqui... Ao final hai unha
contradicion entre unha vontade po-
litico-social e unha realidade econ6-
mica, e como eu explico sempre na
escola de negocios, o difieiro non ten
corazon, ten peto e pernas, asi que
non confundamos: falemos de explo-
tacion rendible con man de obra fa-
miliar e estaremos todos de acordo.

AFIMA ofrece tecnoloxia de dltima
xeracion, pero esta o sector agro-
gandeiro suficientemente pre-
parado para facer uso de todos
estes avances que se poiien a
sta disposicion?

Esta é outra gran cuestién. Levo
tempo dicindo que en dez, quince ou
vinte anos maximo non habera cam-
pesinos nin gandeiros, senén robots,
e o que habera é xente tecnoloxica-
mente preparada que dirixird todo
isto. Hoxe en dia, moitos non estan
preparados; se ves as enquisas, en
agricultura practicamente con titulo
superior hai o 20 %, un 70 % é xente
que aprendeu sobre o terreo e asi é
dificil asumir a tecnoloxia. Existe un
gran déficit en formacion.

Entén, esta a recaer a formacion
nas propias compaiiias que ofre-
cen esta tecnoloxia?

Non tefien mais remedio, porque,
se non, os seus clientes non saben
manexar o que compran. Estes dias
na feira algunha xente dime: “E isto
como se manexa? Como o amorti-
z0?”. Eu vivin moito tempo nos Esta-
dos Unidos, ali faise unha cooperati-
va, faise unha unidade de maquina-
ria onde ti vas e alugas a maquina co
chofer... E outra historia, pero aqui
colles un “cacharro” de 170 cabalos,
e que fas ti na tia explotacion? To-
dos eses factores ao final pesan. O
que si vexo é moita inquietude en-
tre a xente nova. Ten que haber un
salto cara a adiante nisto. Por unha
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» "HAI QUE EXPLICARLLE A XENTE QUE O ZUME DE
SOIA NON SERVE PARA NADA, MENTRES QUE O LEITE

SERVE PARA ALIMENTARSE”

banda, os vellos témonos que retirar
e, por outra, oS mozos ténense que
formar e coller o testemuiio.

Volvendo ao vactin de leite, o ano
pasado comentabanos en Figan que
un dos asuntos pendentes do sector
era o de incrementar o consumo
de leite e dos seus derivados, para
o que tina que facerse un esfor-
zo institucional, sectorial e social.
Avanzouse ou retrocedeuse neste
traballo colectivo?

Para empezar creo que non se esta
facendo o esforzo adecuado. En se-
gundo lugar, incrementdronse os
competidores, os mal chamados lei-
te de soia, leite de améndoas... que
me pofio dos nervios en canto oio a
palabra leite. Son zumes ou bebidas!
Segundo tema, moi importante, os
prescritores non son leais na pres-
cricion. Hai que explicarlle 4 xente
que o zume de soia non serve para
nada, mentres que o leite serve para
alimentarse. Enton a xente dime: “Si,
pero é que o leite é para os tenrei-
ros”. E entramos na grande onda de
que o leite é da vaca, o ovo é da ga-
lina... E logo as historias de se non
quero tanta graxa, que se a lactosa...
Deixadevos de historias e de contar-
me milongas!

Ao final, todo isto é un problema
cultural e de intereses. Non perda-
des nunca de vista que cando saiu
o tema dos prions, a algins de nos
ofrecéusenos moitisimo difieiro para
que atopasemos priéns no leite co
tnico fin de eliminalo. Porque claro,
se ti quitas o leite de vaca, eu, evi-
dentemente, venderei moito mais

zume de soia. Enton, o que quero di-
cir é que debaixo de todo iso sempre
subxacen intereses propios. E non
esquezamos a frase de George Soros:
“As grandes fortunas fanse canda os
grandes desastres”. Non hai que es-
quecelo nunca.

En Vaca Pinta temos xa a vista pos-
ta na proxima edicion de Figan. Que
nos pode adiantar ao respecto?
Pois xa fixemos o primeiro comité e
agora estamos a meditar se abrimos
un pavillon con produtos xerados
polas grandes compafiias que expo-
fien aqui. Ao gandeiro agradalle ver
0 produto que xeran as empresas
que o atenden, asi que eu creo que
esa seria unha boa oportunidade de
negocio. Tamén queremos potenciar
mdis as reunions técnicas e cam-
biar un pouco a forma de outorgar
os premios. Hoxe estiven falando co
profesor Luis Marquez [presidente
do xurado do Concurso de Novida-
des Técnicas de FIMA], porque el tivo
120 solicitudes e estudar isto a fondo
é complicado. N6s en Figan tamén
temos xa bastantes e hai que afinar
moi ben que é unha mellora, que é
unha innovacién... Temos bastantes
ideas para actualizar, porque temos
claro que a dez ou quince anos vista
a feira vai ser totalmente distinta.

Distinta en que sentido?

Eu véxoa virtual. E non é polo coro-
navirus, eh!, senén porque o mundo
evoluciona por ai. Iso é o que temos
en mente nestes momentos e ai esta-
mos. Temos ainda un ano para pre-
parar todos os detalles. m
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